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Proponiamo Iinter-
vista a Fabio Bolzo-
ni, Direttore della Banca
di Credito Cooperativo
valdostana

Voi siete una banca del
territorio, con un contat-
to forte e capillare. Inol-
tre avete una grande at-
tenzione sociale. Puo
farci alcuni esempi?

Mi fa piacere ricordare
prima di tutto che siamo
un Istituto di credito in
grado di fare tutte le atti-
vita bancarie nei con-
fronti della nostra clien-
tela, dar sostegno alle fa-
miglie, alle imprese, alla
consulenza, ma soprat-
tutto siamo una banca
del territorio. La nostra
finalita ¢ impiegare delle
risorse a favore del terri-
torio. Un primo esempio
riguardante I'ultimo an-
no ¢ certamente il venire
incontro ai clienti in oc-
casione del rincaro delle
bollette. Abbiamo messo
a disposizione dei nostri
clienti dei finanziamenti
a tasso zero proprio per
colmare quelle diffi-
colta, ma abbiamo avuto
una sguardo attento a
tutti i temi del sociale, in
particolare a quello del
bisogno. Ricordo il con-
vegno che abbiamo pro-
mosso in collaborazione
con I’Ordine degli Psico-
logi per le famiglie uscite
dal Covid oppure il soste-
gno dato recentemente
all’associazione “Barbara
& co.” per supportare
I'acquisto  all’interno
dell’ospedale di un mac-
chinario contro la cadu-
ta dei capelli per le per-
sone uscite dalla chemio-
terapia. Siamo anche
molto attenti a tutto cio
che puo rivelarsi utile a
contrastare il fenomeno
dell’'usura. Recentemen-
te abbiamo fatto una
convenzione con la Fon-
dazione “La Scialuppa”,
legata alla CRT. Attual-
mente ¢ la realta pit im-
portante in questo setto-
re in Piemonte e in Valle
d’Aosta ed essa intervie-
ne prestandoci delle ga-
ranzie per quelle fami-
glie, temporaneamente
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Siamo una Banca
del territorio

in difficolta, che pero
non hanno i presupposti
bancabili. Le criticita
possono essere legate al
pagamento arretrato del-
le rate o dei piccoli pre-
giudizievoli che il siste-
ma bancario non puo
aiutare. Per noi ¢ impor-
tante poter aiutare i no-
stri soci—clienti, ma pure
i non soci—clienti met-
tendo aloro disposizione
delle risorse grazie a que-
ste Fondazioni nate dal-
I'impegno del Ministero
dell’Economia e Finanza

proprio per sostenere il
sistema bancario.

E forte attenzione gio-
vani: avete realizzato al-
cune iniziative ad hoc e
soprattutto avete da po-
co creato la Consulta dei
giovani. Di cosa si tratta?
La Consulta dei giovani
esisteva gia alcuni anni
fa. Noi abbiamo 10.200
soci e tra questi circa
1800 sono in eta giovani-
le per cui abbiamo pro-
mosso la ricostituzione
all’inizio del mese di

Cogne Acciai Speciali
firma accordo
per acquisire azienda

S?bato scorso € stato
irmato il contratto
che contempla I'acquisi-
zione degli stabilimenti di
Degerfors e Storfors di
Outokumpu Long Pro-
ducts AB in Svezia da par-
te di Cogne Acciai Specia-
li. Con questa ultima ces-
sione Outokumpu Group
esce completamente dal
business dei prodotti lun-
ghi in acciaio inossidabile
¢ Cogne Acciai Speciali si
rafforza ulteriormente

svedese

nella produzione di barre
di grandi dimensioni.

“L’operazione di oggi —
spiega I Amministratore
Delegato di Cogne Acciai
Speciali Massimiliano Bu-
relli — rappresenta il pri-
mo step dell’annunciato
processo di crescita per
rafforzare la nostra posi-
zione di leader globale
nella produzione di acciai
inossidabili lunghi specia-
li. Siamo contenti di acco-
gliere il team di Ou-

tokumpu Long Products
nella nostra famiglia, la
cui competenza e profes-
sionalita saranno fonda-
mentali per supportare la
nostra strategia di cresci-
ta, che contempla anche
la fornitura di semi pro-
dotti dallo stabilimento di
Aosta. L’acquisizione cida
inoltre la possibilita di in-
tegrare e sviluppare la di-
stribuzione di prodotti
nella regione nordica e
baltica”.

gennaio di questa realta
che ha la finalita di af-
fiancare le attivita che la
banca sta gia facendo sul
territoriro 1n maniera
molto semplice. Essa de-
ve essere un po’ una sin-
tesi, un rafforzamento
tra giovani studenti e gio-
vani imprenditori, cer-
cando di creare dei colle-
gamenti, ma soprattutto
essere percepita in ma-
niera immediata: ad
esempio attraverso, da
un lato, attivita sociali di
richiesta di fondi per de-
terminate categorie pro-
tette e associazioni e
dall’altro con momenti
d’incontro insieme ad al-
tre realta giovanili valdo-
stane. Tutto questo nasce
dal nostro avere a cuore
il mondo giovanile. An-
che quest’anno saremo
promotori con la Citta-
della dei Giovani di in-
contri formativi dove sa-
ranno presenti impren-
ditori, studenti, su tema-
tiche importanti. E noi
come Banca ci facciamo
portatori di questo voler
fare le cose insieme e
portare dei buoni esem-
pi che ispirino i giovani
che hanno tanta voglia di
fare sul nostro territorio.
Il Presidente della Con-
sulta si chiama Enrico Di
Francesco. Noi come
BCC patrocineremo tut-
te le attivita utili peril ter-
ritorio. Vedo gia molta
voglia da parte di questi
giovani di fare qualcosa
per la Valle, in particola-
re per i loro coetanei. E
questo come Banca ci
rende molto, molto or-
gogliosi.

Una delle attivita signifi-
cative di un istituto di
credito ¢ quella di realiz-
zare anche delle conven-

zioni. Sono tanti gli enti
coinvolti...

Noi abbiamo convenzio-
ni con tante associazioni
di categoria e nell’'ultimo
anno abbiamo cercato di
rafforzare la nostra atti-
vita comune. Parliamo di
coltivatori diretti, alber-
gatori, industriali, arti-
giani. E abbiamo cercato
anche per tramite dei
Confidi di poter suppor-
tare le varie iniziative sul
territorio. Iniziative sem-
plici, ma utili. Penso alle
convenzioni ad hoc ap-
provate per il sostegno e
la possibilita data ai no-
stri imprenditori valdo-
stani di attingere a dei
bandi regionali o al
PNRR, sia finanziando
quella parte che non ¢
coperta dai contributi,
sia nell’andare ad antici-
pare questi fondi pubbli-
cioregionali che devono
arrivare. Mi piace anche
citare la convenzione,
fattanel 2022, con la Dio-
cesi che tramite le nume-
rose parrocchie sul terri-
torio rappresenta un
punto di riferimento, di
aggregazione e di sensi-
bilizzazione sociale.
Questa convenzione ci
permette di affiancare le
esigenze delle comunita
parrocchiali anche nella
concessione di finanzia-
menti sostenendo anche
questa parte importante
del nostro territorio co-
me Banca. In questa fase
di rialzo dei tassi noi cer-
chiamo di proporre dei
tassi incentivanti per so-
stenere famiglie e im-
prese.

Come ¢ andato il 2022?
Quali sono le vostre pre-
visioni per il 2023? So
che di numeri non si puo
ancora parlare, ma ¢ pos-

sibile almeno avere una
idea del trend...

Nel 2022 ci sono state
delle difficolta che ¢ inu-
tile citare, pero devo dire
che il tessuto economico
valdostano ha tenuto, an-
che trainato dal turismo.
La Banca nel 2023 ¢ an-
data molto meglio. Co-
me noi anche il Consi-
glio di amministrazione
ha giavisto i dati, manon
posso ancora anticiparli
perché verranno appro-
vati dall’assemblea dei
soci che si terra in secon-
da convocazione il 6 di
maggio. E evidente pero
un netto miglioramento
di tutte le attivita rispetto
all’lanno precedente e
grazie anche all’aiuto del
CDA abbiamo migliora-
to tutti gli indicatori, in
particolare quelli relativi
ai crediti deteriorati, che
hanno raggiunto i mi-
gliori dati possibili rispet-
to al sistema bancario. In
piu nel 2022 abbiamo
cercato di innovare il no-
stro approccio alla clien-
tela, quindi porte piu
aperte dedicandoci alla
consulenza, facendo per-
cepire ai nostri clienti e
soci I'utilita di una banca
del territorio, ma anche
del fare banca. Per il
2023 stiamo proseguen-
do sull’onda moderata-
mente positiva del 2022,
chiaramente stiamo
guardando a quello che
succedera a livello di sce-
nari globali, ma al mo-
mento abbiamo degli in-
dicatori positivi sia per
quanto riguarda la con-
cessione di crediti alle fa-
miglie e alle imprese, sia
per il sistema di consu-
lenza, per cui siamo mo-
deratamente positivi e
soddisfatti anche sull’an-
no che dovra essere ca-
ratterizzato come il 2022
da una nostra presenza
sul territorio e da un per-
cepito da parte della
clientela di una BCC val-
dostana viva, vivace e allo
stesso tempo che aspetta
i propri clienti cercando
di farli sentire al meglio.
Come Banca del territo-
rio ribadisco che voglia-
mo essere al fianco di fa-
miglie e imprese.

ACCORDO RINNOVO CONTRATTO CCNL LAVANDERIE

Soddisfazione del Savt Industrie per anmento di 168 enro

ISAVT INDUSTRIE esprime soddi-

sfazione a seguito dell'ipotesi di ac-
cordosiglata tral'Associazione datoriale
Assosistema/ Confindustria e le organiz-
zazioni sindacali di categoria, per il rin-
novo del contratto nazionale per le lavo-
ratrici ed i lavoratori delle lavanderie in-
dustriali (scaduto lo scorso 31 dicem-
bre). L’accordo, a livello nazionale, ri-
guarda circa 20.000 addetti e 1200 im-
prese operanti nei settori alberghiero e
sanitario prevede un aumentodi 168 eu-
ro complessivi per il triennio 2023 /25.
L’intesa verra sottoposta al voto nelle as-
semblee dei lavoratori, tra cui i dipen-
denti della Lavanderia Industriale di
Pollein, unica realta industriale del set-
tore, presente in Valle d'Aosta. La stori-
caazienda di Pollein, guidata dalla fami-
glia Vierin, occupa in piena stagione cir-
ca un centinaio di persone. “Gia duran-
te il rinnovo precedente, —evidenzia il
SAVT INDUSTRIE-la nostra organizza-

dei salari”.

zione sindacale, aveva aderito formal-
mente al Contratto Collettivo Nazionale
di Lavoro di primo livello, per i lavorato-
ri dipendenti dalle imprese del sistema
industriale integrato di beni e servizi tes-
sili e medici affini, definito per como-
dita “Lavanderie Industriali” per avere
piena agibilita e tutelare al meglio le la-
voratrici ed i lavoratori del settore in Val-
le d'Aosta. L'accordo sottoscritto a Ro-
ma il 28 marzo scorso, ¢ stato raggiunto
in tempi pit che ragionevoli. Il settore
ha avuto enormi difficolta durante la
pandemia, soprattutto per le innumere-
voli chiusure delle attivita turistiche.
Fortunatamente grazie al settore sanita-
rio le aziende sono riuscite a sostenere i
pesanti contraccolpi. Il rinnovo & un'im-
portante risposta alle lavoratrici e i lavo-
ratori che vivono un momento difficolta
a causa di un’inflazione che sta eroden-
do pesantemente il potere di acquisto




