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Corriere savalle

Fabrizio Favre

tervista a Marco
Linty, presidente della
Bee Valdestana

112013 & stato un altro an-
no difficile dal punto di
vista economico. Come
la BCC Valdostana ha ri-
sposto alle esigenze dei
Soci e dei clienti?

In questo periodo di crisi
economico/finanziaria,
che sappiamo essere una
crisi strutturale ¢ non
congiunturale, la BCC &
intervenuta, ad esempio,

| con un prodotto deno-

minato «Una mano per
la ripresas. Si tratta di un
plafond di 20 milioni a
sostegno delle Piccole e
Medie Imprese valdosta-
ne socie della Banca, a
supporto di piccoli inve-
stimenti strumentali e
delle liquidita aziendali.
Si tratta di due linee di
intervento, entrambe
con caratteristiche di
credito a medio termine,
cosi strutturate: da una
parte 10 milioni per fi-
nanziare il pagamento di
debiti scaduti verso for-
nitori, oppure Equitalia
o enti previdenziali con
un importo massimo ero-
gabile di 25mila euro;
dall'altra altri 10 milioni
con un importo massimo
di 50mila euro per sog-
getto per piccoli investi-
menti strumentali oppu-
Te nuovi approvvigiona-
menti di scorte di magaz-
zino.

Qual & stata la risposta a
questa vostro impegno?

La Banca sta dando una
mano, ma constatiamo
una riduzione della ri-

| chiesta di finanziamenti

da parte delle imprese. I
20 milioni di plafond gia
messi a disposizione all'i-
nizio del 2013 al momen-
to non sono ancora stati
completamente utilizza-
ti. Vorrei che fosse chiaro
che la nostra banca non
sta chiudendo il credito.
Anzi.

Per quanto riguardai pri-
vati?

Segnalerei il prodotto
«Pervoi giovani» creatoa
favore delle giovani cop-
pie under 35 residenti in
Valle d'Aosta, per 'acqui-
sto della prima casa. Si
tratta di conti correnti
con condizioni particola-
ri e di mutui per un im-
porto massimo finanzia-
bile di 250mila euro con
tassi agevolati e con spe-
se di istruttoria limitate.

Cioe?

Sino a 100mila euro di fi-
nanziamento la spesa &
di 750 euro, fino a 200mi-
la 1000 euro, ed infine ol
tre i 200mila 1250 euro.

Le richieste?

Anche in questo caso le
richieste sono inferiori
alle disponibilita.

Ci sono altri prodotti
creati ad hoc?

Ricordo il "Conto rosa"
nato per le donne con

Credito - I1 Presidente délla BCC risponde alle nostre domande

«Vogliamo sostenere
imprese e famiglie»

agevolazioni per aprire
un conto corrente € per
donne imprenditrici. Un
prodotto pill recente &
quelle che riguarda i
condomini. Dal giugno
2013 c'é una nuova nor-
matjva che riguarda i
cotilomini (gli interven-
ti di manutenzione
straordinaria possono €s-
sere iniziati dall'ammini-
stratore soltanto se i con-
domini pagano anticipa-
tamente tali spese). Non
potendo finanziare il
condominio, in quanto
non & un soggetto giuri-
dico definito, abbiamo
deciso di fare delle linee
di credito ai condomini.

Gli ultimi vostri dati deli-
neano un aumento della
raccolta bancaria e dei
Soci. Cresce la fiducia
nella banca....

Va detto che l'aumento
dei depositi bancari € un
fenomeno non soltanto
di BCC ma generalizza-
to, come testimoniano i
dati ABI del 2013. In que-
sto momento dove quoti-
dianamente si leggono
notizie negative si inge-
nera inevitabilmente
una crisi di fiducia e le
persone stentano ad in-
vestire. Chi ha soldi li tie-
ne fermi e chi non ne ha
e vorrebbe far qualcosa
preferisce aspettare tem-
pi migliori e non si inde-
bita. Sono convinto che
quando ci sard di nuovo
stabilitd politica I'econo-
mia ripartira. Diverso &1l
ragionamento in merito
alla crescita dei Soci do-
ve, alla fine del 2013, ab-
biamo registrato un
+9%, (8.451 soci); al 21
marzo diquest’annoiSo-
ci sono 8618. Il trend &
costante. L'obiettivo che
il nuovo direttore si era
dato di un +30% nel
triennio direi che si sta
realizzando.

Per giugno dovrebbe ter-
minare la ristrutturazio-
ne della seconda parte
della filiale di Piazza Ar-
co d'Augusto ad Aosta?

La ristrutturazione della
prima parte della filiale &
stata inaugurata il 21 di-
cembre del 2013. Si trat-
ta di una struttura all'a-
vanguardia: non ¢& pit la
solita filiale chiusa, buia,
grigia, ma aperta dove
non si trova pin la classi-
ca bussola, ma la porta
aperta e dove oltre agli
sportelli e agli uffici di
consulenza c'é uno spa-
zlo dedicato ai bambini,
la caffetteria, la sala con-
ferenze di 99 posti a di-
sposizione della cittadi-
nanza. La seconda parte
dei lavori che verra con-
segnata per la fine di giu-

BB La nuova fillale. In basso Marco Linty

gno 2014, rignarda la
parte est dove sorgera un
centro polifunzionale
con gli uffici di consulen-
za. Nell'ottica di essere
pit vicini alta comunita,
la BCC ha fatto la scelta
di privilegiare, nell'ap-
palio dei lavori della filia-
le, le imprese locali socie
dell'Istituto con l'unica
eccezione della societa
che ha ideato 'allesti-
mento che ha la sua sede
a Bolzano. Un investi-
mento importante desti-
nato in massima parte al
territorio.

Quali sono i vostri pro-
getti sul fronte detlo svi-
luppo territoriale?

1 piano industriale 2014-
2016 & stato approvato a
dicembre e prevede uno

sviluppo tutto interno al-
1a Valle; al momento non
abbiamo intenzione di
superare i confini regio-
nali. In questa logica
apriremo una nuova fi-
liale 2 Champoluc, in Val
d’Ayas e cosl saremo pre-
senti in 60 comuni su 74,
cioé 1'81% di copertura
territoriale. Questa aper-
tura ayverra con uno
sportello virtuale; inizial-
mente sara di tipe misto,
sara quindi presente an-
che un operatore in mo-
do da abituare l'utente al
nuovo servizio. In Vene-
to e Trentino Alto Adige
ci sono gia esperienze di
questo tipo.

Quali sono i vantaggi?
Questa scelta ci da’ la
possibilita di gestire pia

sportelli. Abbiamo visita-
to una realtd in cui due
persone seguivano setie
sportelli. Una filiale rea-
le richiederebbe I'impie-
go di almeno una perso-
na e di un eventuale so-
stituto; Con i costi che si
possono immaginare. Lo
sportello virtuale richie-
de spazi pit ridotti ed &
possibile tenerlo aperto
tutta la settimana anche
in localitd turistiche.
Con l'eccezione del con-
tatto fisico tutte le opera-
zioni sono possibili. Per
ora si tratta di una inizia-
tiva sperimentale. Se fun-
zionera ci permettera di
alleggerire altre filiali
che al momento sono un
po' tirate sul fronte dei
costi.

Con quale spirito con cui
vi avvicinate all'Assem-
blea dei Soci?

11 26 marzo il Consiglio
di amministrazione (ieri
ndr) si riunira per appro-
vare la bozza di bilancio
che verra portata all'as-
semblea dei Soci di mag-
gio. Va detto che i risulta-
ti sono superiori rispetto
al budget 2013, di conse-
guenza siamo molto con-
tenti. Sono cresciute le
sofferenze, ma abbiamo
contemporaneamente
aumentato l'accantona-
mento per i crediti a sof-
ferenza e nonostante
questo aumento dei co-
sti, e avendo avuto un oc-
chio di riguardo nei con-
fronti dei costi operativi
che sono scesi rispetto al
2012, & cresciuta la fidu-
cia dei Soci. Una leggera
flessione, al di sotto
dell'1%, si & verificata ne-
gli impieghi. Essendo I'u-
nico istituto regionale
presente sul territorio
valdostano vorremmo es-
sere sempre di piu banca
di sistema e lavorare con

Constatiamo
una riduzione
della richiesta

di
finanziamenti
da parte
delle imprese.
Questi
20 milioni
di plafond
gid messi

a disposizione

all'inizio
del 2013
al momento
non sono
ancora
stati del tutto
utilizzati.
Vorrei
che fosse
chiaro
che la banca
non sta
chiudendo
il credito.
41121'.

le istituzioni presenti sul
territorio.

Altre novita per i Soci?
Siamo molto vicini al ter-
ritorio e proponiamo
tutta una serie di prodot-
ti che non sono bancari.
Stiamo cercando di co-
struire dei prodotti che
possano essere dati ai So-
ci della Banca con delle
formule apposite. I Soci
comunque hanno gia
tutta una serie di agevo-
lazioni risperto a chi non
lo é. In fase di assemblea
distribuiremo pure otto
borse di studio a soci e fi-
gli di soci laureati di cui
sei di 800,00 Euro per
laurea specialistica e due
di 500,00 per laurea di 1°
livello triennale. Senza
dimenticare la conven-
zione con Asiva con I’as-
segnazione di borse di
studio per meriti sportivi
e scolastici di 500,00 Eu-
ro cadauna.




